БИЗНЕС-ПЛАН
«Шиномонтаж»
1. ДАННЫЕ О ЗАЯВИТЕЛЯ
ФИО: (заполняется самостоятельно) 
Дата рождения: (заполняется самостоятельно)
ИНН: (заполняется самостоятельно)
Контактный телефон: (заполняется самостоятельно)
Электронная почта: (заполняется самостоятельно)
Адрес места жительства: Иркутская область, г. Усть-Кут, ул.___________д. ______кв._______ (заполняется самостоятельно)
Сведения об образовании: Наименование образовательной организации: (заполняется самостоятельно) Период обучения: (заполняется самостоятельно) Полученная специальность (квалификация, профессия): (заполняется самостоятельно)
Сведения об опыте работы в выбранной сфере деятельности: Опыт работы в сфере автосервиса / шиномонтажа — (заполняется самостоятельно) года. Ранее работал(а): наименование организации __________________, должность __________________, период ____________ (заполняется самостоятельно, если релевантно — например, помощник шиномонтажника, автослесарь, водитель).
Имеющиеся навыки: 1) Снятие и установка колёс легковых автомобилей (R13–R20); 2) Демонтаж и монтаж шин с дисков различных типов (штампованные, литые); 3) Балансировка колёс на станке; 4) Ремонт шин (жгут, кордовая заплата, вулканизация); 5) Обслуживание пневматического инструмента и компрессора; 6) Работа с клиентами, приём заказов, расчёт стоимости услуг.
Потребность в обучении (повышении квалификации): Необходимо пройти курсы по технологии шиномонтажа и балансировки колёс (расширенный модуль: низкопрофильная резина, RunFlat, датчики TPMS), а также обучение по охране труда и пожарной безопасности при работе с пневматическим оборудованием и компрессорами. Это позволит повысить качество услуг, расширить ассортимент (работа с грузовыми шинами, правка дисков) и снизить риск производственного травматизма.
2. ОПИСАНИЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
Вид деятельности согласно ОКВЭД: Основной: 45.20 — «Техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств» (включает шиномонтаж и все виды связанных с ним работ). Дополнительный: 45.32 — «Торговля розничная автомобильными деталями, узлами и принадлежностями» (для реализации расходных материалов, вентилей, грузиков, жгутов, запчастей).
Место осуществления деятельности: Адрес: Иркутская область, г. Усть-Кут, _____________ (адрес жилого помещения). Правовое обоснование: помещение арендуется (договор аренды № ____ от ______). Площадь помещения: 24 кв. м (гараж/бокс), достаточно для размещения шиномонтажного и балансировочного станков, компрессора, стеллажей и рабочей зоны. Стоимость аренды: 15 000 руб. в месяц.
Система налогообложения: Индивидуальный предприниматель (ИП). Система налогообложения: УСН «Доходы», ставка 6% со всех доходов. Выбор УСН 6% обоснован тем, что шиномонтаж — это преимущественно сервисная деятельность с низкой долей материальных затрат в выручке (менее 30%). При доле расходов до 60% от оборота УСН «Доходы» выгоднее УСН «Доходы минус расходы» 15%. Страховые взносы ИП за себя (2026 г.): 53 658 руб./год + 1% с дохода свыше 300 000 руб. Налог УСН можно уменьшить на сумму страховых взносов до 100% (ИП без сотрудников).
Описание бизнес-проекта: Проект предполагает открытие шиномонтажной мастерской в г. Усть-Кут для оказания услуг по шиномонтажу, балансировке и ремонту колёс легковых автомобилей и лёгких коммерческих автомобилей (Газель, Соболь). Мастерская ориентирована на жителей города и района, а также транзитный транспорт по федеральной трассе Р255 «Сибирь». Основной поток клиентов — два сезонных пика: весна (март–май) и осень (сентябрь–ноябрь), когда производится сезонная переобувка. В межсезонье — ремонт шин, балансировка, сезонное хранение колёс, мелкий ремонт. Оборудование закупается за счёт средств социального контракта.
Описание производимого продукта (товара, работы, услуги):
1. Шиномонтаж легковых колёс (снятие/установка шины на диск):
   R13–R15 — 200 руб./колесо; R16–R17 — 250 руб./колесо;
   R18–R20 — 300 руб./колесо;
2. Снятие/постановка колеса с автомобиля — 100 руб./колесо;
3. Балансировка колеса в сборе — 200 руб./колесо (без учёта грузов);
4. Комплексная переобувка 4 колёс (снятие + монтаж + балансировка):
   R13–R15 — 1 500 руб.; R16–R17 — 2 000 руб.; R18–R20 — 2 500 руб.;
5. Ремонт шины жгутом — от 250 руб.;
6. Ремонт шины кордовой заплатой — от 400 руб.;
7. Горячая вулканизация — от 700 руб.;
8. Замена вентиля — 150 руб. + стоимость вентиля;
9. Подкачка колеса — 50 руб.;
10. Сезонное хранение шин (4 колеса) — 3 000 руб./сезон;
11. Ошиповка шин ремонтным шипом — от 20 руб./шип;
12. Промазка бортов (герметизация) — 50 руб./колесо;
13. Мойка колёс — 100 руб./колесо;
14. Продажа расходных материалов (вентили, грузики, жгуты, герметик).

Сведения о наличии основных средств и материально-производственных запасов для осуществления деятельности: На момент подачи заявки имеются: набор ручных ключей (17, 19, 21 мм), монтировка, домкрат ромбический бытового класса, манометр цифровой. Производительность и качество ограничены отсутствием профессионального оборудования — невозможно оказывать услуги монтажа/демонтажа и балансировки без станков.
Перечень основных средств, материально-производственных запасов, которые планируется приобрести за счёт средств социального контракта:
	Наименование
	Кол-во, шт.
	Стоимость, руб.
	Наименование поставщика
	Критерий выбора

	1. Комплект: шиномонтажный станок TS-3022 (220В) +  балансировочный стенд TS-500 с лазером
	1
	110 000
	ООО «ТехноСоюз», Иркутск                 
	Компактность, 220В (без 380В),

	2. Вулканизатор настольный AE&T DB-18B (пневмопривод)            
	1
	31 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	Компактность, пневмоприжим, цена

	3. Компрессор поршневой Concorde CD-AC350/100 (220В, 100 л)  
	1
	34 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	220В, производительность, цена

	4. Пневматический гайковёрт с набором головок                
	1
	15 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	Мощность, совместимость с компрессором

	5. Домкрат гидравлический бутылочный 5 т                     
	1
	8 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	Грузоподъёмность, цена

	6. Набор инструментов (торцевые ключи, монтировки, плоскогубцы, отвёртки, динамометрический ключ)           
	1
	20 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	Полнота набора, качество

	7. Стеллажи для хранения шин (металлические, 4 яруса)         
	2
	15 000
	Wildberries 
	местный поставщик          Грузоподъёмность, цена

	8. Верстак металлический с ящиками                             
	1
	10 000
	Wildberries                               
	Площадь, ящики для инструмента

	9. Освещение (прожекторы LED, переносные лампы)                
	3
	5 000
	ООО «ВсеИнструменты.ру»                  
	Яркость, энергосбережение

	10. Кассовый аппарат (онлайн-касса)                             
	1
	15 000
	ОФД-поставщик                            
	Соответствие 54-ФЗ, цена

	11. Расходные материалы (грузики, вентили, жгуты, заплаты, паста, герметик, монтажная паста, кордовые заплаты) 
   

	В ассортименте
	42 000
	Оптовые поставщики          
	Цена, качество, бонусные программы для клиентов 

	Обучение (курс «Шиномонтаж и балансировка колёс»)
	-
	20 000
	НЦПО / ИнфоУрок
	Лицензия, диплом/удостоверение с получением удостоверения

	Аренда 
	3
	45 000
	(заполняется самостоятельно)
	Цена, место, состояние помещения 

	ИТОГО:
	
	370 000
	
	


Сведения о необходимом количестве сотрудников, их компетенции и навыках, а также о фонде оплаты труда: Наём сотрудников на старте не планируется. Деятельность осуществляется лично заявителем. В сезон пиковой нагрузки (март–май, сентябрь–ноябрь) возможно привлечение помощника на условиях гражданско-правового договора для разгрузки/погрузки колёс, с оплатой 15 000–20 000 руб./мес.
3. АНАЛИЗ РЫНКА, СТОИМОСТЬ ТОВАРОВ (РАБОТ, УСЛУГ)
Основные потребители товаров (работ, услуг):
• Водители легковых автомобилей г. Усть-Кут и Усть-Кутского района;
• Владельцы коммерческого транспорта (Газель, Соболь) — местные предприниматели и ИП;
• Транзитный транспорт по федеральной трассе Р255 «Сибирь» (Иркутск–Ленск), проходящей через Усть-Кут;
• Автовладельцы, которым требуется сезонное хранение шин;
• Организации и ИП, заключающие договоры на обслуживание автопарков. 
Способ реализации продукции (товаров, работ, услуг) и способы увеличения продаж товаров (работ, услуг): реклама, маркетинг и т.п.
Каналы продаж:
• Стационарная точка — приём автомобилей непосредственно в мастерской;
• Авито, 2ГИС, Яндекс.Карты — размещение карточки услуги с прайс-листом;
• ВКонтакте — группа мастерской с отзывами и акциями;
• Сарафанное радио — главный канал в малом городе;
• Сотрудничество с автосервисами, не имеющими собственного шиномонтажа (приём заказов по партнёрской схеме).
Реклама и маркетинг:
• Вывеска и рекламный баннер на фасаде помещения, видимый с дороги;
• Раздача визиток и флаеров на автозаправках, автомойках, в автосервисах;
• Размещение в локальных чатах и группах ВКонтакте г. Усть-Кут;
• Акции в сезон: «Переобувка 4 колёс R15 — 1 300 руб. при записи на будний день», «Сезонное хранение — бесплатно при переобувке»;
• Реферальная программа: «Приведи друга — получи балансировку одного колеса бесплатно»;
• Контент-маркетинг: фото «до/после» ремонта шин, видео процесса балансировки, советы по уходу за шинами.

Анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием их стоимости у конкурентов:

В Усть-Кутском районе шиномонтажные услуги оказывают:
1. Стационарные шиномонтажные мастерские (2–3 точки) — основной конкурент. Цены: переобувка R15 — 1 500–2 000 руб./4 колеса, балансировка — 200–250 руб./колесо. Очереди в сезон, нерегулярное обслуживание, возможны ошибки при балансировке из-за изношенного оборудования;
2. Мастерские при АЗС и автосервисах — ограниченный набор услуг, высокая цена (переобувка R17 — от 2 500 руб.), работают не всегда;
3. Частные мастера (гаражный шиномонтаж) — низкие цены, но отсутствие профессионального оборудования (ручной монтаж, без балансировки);
4. Автосервисы в г. Иркутске (для сравнения) — высокий средний чек (1 100–1 500 руб./услуга), недоступны для оперативного обслуживание транзитного транспорта в Усть-Куте.

Преимущества проекта:
• Новое оборудование (станки 2026 г.) — высокая точность балансировки, минимальный риск повреждения дисков;
• Работа с дисками R13–R20, включая низкопрофильную резину и RunFlat;
• Сезонное хранение шин — услуга, мало представленная в городе, привязывает клиента и обеспечивает доход в межсезонье;
• Удобное расположение (на выезде из города / у трассы);
• Индивидуальный подход, работа с постоянными клиентами, система скидок;
• Прозрачное ценообразление, прайс-лист в открытом доступе;
• Ремонт шин (вулканизация, кордовые заплаты) — расширенный спектр по сравнению с «гаражными» конкурентами.

	Наименование услуги
	Стоимость, руб.

	Снятие/постановка колеса (1 шт.)
	100

	Шиномонтаж R13–R15 (1 колесо)
	200

	Шиномонтаж R16–R17 (1 колесо)
	250

	Шиномонтаж R18–R20 (1 колесо)
	300

	Балансировка колеса (1 шт., без грузов)
	200

	Комплекс R13–R15 (4 колеса: снятие + монтаж  + балансировка)
	1500

	Комплекс R16–R17 (4 колеса)
	2 000

	Комплекс R18–R20 (4 колеса)
	2 500

	Ремонт шины жгутом
	от 250

	Ремонт шины кордовой заплатой
	от 400

	Горячая вулканизация
	от 700

	Замена вентиля
	150

	Подкачка колеса
	50

	Промазка бортов (1 колесо)                       
	50

	Мойка колёс (1 колесо)                           
	100

	Сезонное хранение 4 шин                          
	3 000/сезон

	Ошиповка ремонтным шипом                         
	от 20/шин

	Продажа вентиля                                  
	100





4. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Год 1 (октябрь 2026 — сентябрь 2027):
	Период
	1 мес.
	2 мес.
	3 мес.
	4 мес.
	5 мес.
	6 мес.
	7 мес.
	8 мес.
	9 мес.
	10 мес.
	11 мес.
	12 мес.
	Год

	Выплата субсидии
	370000
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	370000

	Выручка
	0
	30000  
	25000
	15000
	28000
	90000
	120000
	100000
	30000
	25000
	35000
	80000
	578000

	Расходы 
	0
	9174
	11474
	6200
	22200
	35180
	33200
	26200
	36200
	22200
	23700
	37166
	262894

	Аренда 
	45 000
	0
	0
	0
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	120000

	Расходные материалы (сырьё)
	42 000
	0
	0
	0
	0
	3000
	5000
	3000
	0
	1000
	1500
	2500
	16 000

	Обучение 
	20 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Реклама 
	0
	1000
	0
	0
	1000
	1000
	0
	0
	0
	0
	1000
	0
	4000

	Прочие расходы (электроэнергия, вода, связь,  ГСМ)
	0
	1000
	1000
	1000
	1000
	3000
	3000
	3000
	1000
	1000
	1000
	2000
	18 000

	Оборудование, инструменты 
	263 000
	0
	0
	0
	0
	0
	5000
	0
	0
	0
	0
	5000
	10 000

	Налог УСН 6% *  (за вычетом страх. взносов)
	0
	0
	3300
	0
	0
	7980
	0
	0
	15000
	0
	0
	8400
	34680

	Страховые взносы 
	0
	7174
	7174
	5200
	5200
	5200
	5200
	5200
	5200
	5200
	5200
	4266
	60214

	Чистая прибыль
	0
	20826
	13526
	8800
	5800
	54820
	86800
	73800
	- 6200
	2800
	11300
	42834
	315106


Год 2 (октябрь 2027 — сентябрь 2028):
	Период 
	13 мес.
	14 мес.
	15 мес.
	16 мес.
	17 мес.
	18 мес.
	19 мес.
	20 мес.
	21 мес.
	22 мес. 
	23 мес.
	24 мес.
	Итого

	Выручка
	85000  
	70 000
	35 000
	35 000
	35 000
	100 000
	130 000
	120 000
	80 000
	50 000
	50 000
	100 000
	890000

	Расходы 
	26000
	25000
	34400
	23000
	23000
	38200
	31000
	29000
	45300
	24000
	24000
	41154
	364054

	Расходные материалы 
	5000
	4000
	2000
	2000
	2000
	6000
	8000
	6500
	4500
	3000
	3000
	6000
	52000

	Аренда
	15 000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	180 000

	Прочие расходы
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	2000
	3000
	2500
	1000
	1000
	1000
	2000
	17500

	Оборудование
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Налог УСН 6% *  (за вычетом страх. взносов)
	0
	0
	11400
	0
	0
	10200
	0
	0
	19800
	0
	0
	12000
	53400

	Страховые взносы
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	5000
	6154
	61154

	Чистая прибыль
	59000
	45000
	600
	12000
	12000
	61800
	99000
	91000
	34 700
	26000
	26000
	58846
	525 946


Источник финансирования: 370 000 рублей — денежная выплата по социальному контракту.
Расчёт себестоимости (на примере комплексной переобувки R15, 4 колеса):
	Статья затрат                              
	Сумма, руб.

	Грузики балансировочные (комплект, ~80 г)  
	80

	Вентили (4 шт.)                           
	200

	Монтажная паста                            
	20

	Износ оборудования (амортизация)         
	50

	Электроэнергия (станки + компрессор)       
	40

	Аренда (пропорционально времени, ~1 час)   
	65

	Итого себестоимость                        
	455

	Цена реализации                           
	1 500

	Наценка                                   
	~230%


Пояснение к расчёту: наценка 230% характерна для сервисных услуг шиномонтажа и обусловлена высокой долей добавленной стоимости (ручной труд, оборудование) при минимальной стоимости материалов. При сезонной нагрузке (переобувка) среднее время обслуживания одного автомобиля — 25–40 минут, что обеспечивает до 12–15 автомобилей в день в пиковый период.

5. КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ БИЗНЕС-ПРОЕКТА

• Регистрация в качестве ИП, подача уведомления о переходе на УСН «Доходы» 6% — октябрь 2026 года
• Получение денежных средств по социальному контракту — октябрь 2026 года
• Заключение/оформление договора аренды помещения — октябрь 2026 года 
• Подготовка помещения (электропроводка, освещение, выравнивание пола) — октябрь 2026 года 
• Приобретение оборудования и инструментов — октябрь–ноябрь 2026 года 
• Прохождение курсов «Шиномонтаж и балансировка колёс» (с получением удостоверения, лицензия образовательной организации) — октябрь – ноябрь 2026 года 
• Монтаж и наладка оборудования, пуско-балансировка — ноябрь 2026 года
• Закупка расходных материалов — ноябрь 2026 года 
• Установка вывески и рекламного баннера — ноябрь 2026 года 
• Регистрация онлайн-кассы, заключение договора с ОФД — ноябрь 2026 года 
• Размещение карточки услуги на Авито, 2ГИС, Яндекс.Картах, ВКонтакте — ноябрь - декабрь 2026 года
• Начало осуществления деятельности — декабрь 2026 года
• Реклама и поиск клиентов — постоянно, с декабря 2026 года 
• Запуск услуги сезонного хранения шин — март 2027 года 
• Пиковый сезон (весенняя переобувка) — март–май 2027 года 
• Пиковый сезон (осенняя переобувка) — сентябрь–ноябрь 2027 года 
• Осуществление деятельности — декабрь 2026 — декабрь 2028 гг. 

6. ОЦЕНКА ПРЕДПОЛАГАЕМЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ, РИСКОВ И ПЕРСПЕКТИВ
Сведения о сильных и слабых сторонах бизнес-проекта:
Сильные стороны:
• Новое профессиональное оборудование — высокое качество услуг, минимальный риск брака;
• Стационарная точка на маршруте транзитного транспорта;
• Расширенный спектр услуг (вулканизация, хранение, ошиповка) по сравнению с конкурентами;
• Низкие постоянные расходы (1 человек, умеренная аренда);
• Услуги сезонного хранения — дополнительный доход и удержание клиентов в межсезонье.
Слабые стороны:
• Ярко выраженная сезонность (пик — 4 месяца в году);
• Зависимость от одного исполнителя (болезнь, отсутствие — простой);
• Ограниченная площадь (24 кв. м) — не более 1 автомобиля одновременно;
• Зависимость от арендодателя (риск повышения аренды или расторжения);
• Ограниченный охват (г. Усть-Кут, ~40 тыс. жителей).

Оценка возможных рисков и устойчивости бизнес-проекта:
1. Сезонность спроса. Основная выручка приходится на 2 пика (весна, осень). В межсезонье выручка снижается до 25 000–35 000 руб./мес. Меры: в низкий сезон — услуга сезонного хранения шин, ремонт шин, ошиповка, акции «переобувка + хранение со скидкой»  работа с коммерческим транспортом (круглогодичный спрос).

2. Поломка оборудования. Выход из строя станка или компрессора останавливает работу. Меры: приобретать оборудование с гарантией не менее 12 месяцев, регулярно проводить ТО, иметь резервный ручной инструмент на случай аварийной ситуации. Закладывать 5 000–10 000 руб./год на ремонт и замену расходников станка.

3. Рост арендной платы. Арендодатель может повысить ставку. Меры: долгосрочный договор аренды с фиксацией ставки на 1–2 года, оговорка о порядке повышения, возможный переезд при нерентабельности.

4. Появление новых конкурентов. Открытие ещё одной точки шиномонтажа в районе может снизить поток клиентов. Меры: конкурентное ценообразование, программа лояльности для постоянных клиентов, акцент на качество и скорость обслуживания, онлайн-запись для удобства.

5. Производственный травматизм. Работа с пневмоинструментом, компрессором и тяжёлыми колёсами несёт риск травм. Меры: прохождение обучения по охране труда, использование СИЗ (перчатки, очки), соблюдение техники безопасности, организованная рабочая зона без посторонних предметов.

Влияние рисков на доходность и окупаемость:
В случае реализации рисков выручка может снизиться на 20–30%
(до 400 000–450 000 руб./год), но проект остаётся устойчивые за счёт низких постоянных расходов. Страховые взносы и налоги имеют фиксированную часть, что обеспечивает предсказуемость налоговой нагрузки. Срок окупаемости при неблагоприятном сценарии составляет до 24 месяцев.

Выводы:
Шиномонтаж — услуга с устойчивым спросом, особенно в городах на федеральной трассе. В г. Усть-Кут ниша недостаточно заполнена: существующие точки работают на изношенном оборудовании, в сезон наблюдаются очереди. Проект рассчитан на создание современной шиномонтажной мастерской с новым оборудованием, расширенным ассортиментом услуг и сервисом сезонного хранения. При плановой выручке 560 000 руб. (1-й год) и 800 000 руб. (2-й год) проект обеспечивает стабильный доход, способный вывести заявителя на самообеспечение. Средства социального контракта в размере 350 000 рублей полностью покрывают закупку оборудования, ремонт помещения и первоначальные расходные материалы, что делает проект реализуемым в течение 2 месяцев с момента получения финансирования. Финансовые вложения оправданы и окупаются в течение 18 месяцев.
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